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Votre problématique,

nos solutions !

En 2005 1-2006, 2 cycles de formation ont proposd 14
journées de formation, Ce fut un succés pulsque plus de
100 stagiaires ont suivi avec asskduiné ces actions. Clest
pourquol [a pépinidre QASIS souhaite poursuivee celte
Initiative et vouws propose en 2007 un nowveau pro-
gramme, |1 5" agit dactons colrtes de formation, collecti-
wirs ot spdcifiques axdes sur une pédagogie active ; entral-
nements intensifs, jeux de rbles, simulation vidéo en vue
idamidliorer les compétences dans les jeunes PME et TPE
dul territoire d'Alés, Les modules de formation ont été
congus sur mesure afin de vous apporter une “boite &
outils” immediatement opérationnelle.
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Les + du cycle
de formation

Parce que le capital humaln est la plus
grande richesse de votre entreprise, ce
cycle de formation est un formidable
accélérateur de potemtiels.

Les meilleurs intervenants dans chacune
des ialités sont sélectionnés et les

programmes des formations-actions
sont élaborés spécifiqguement pour
répondre & vos attentes, Le groupe est
constitud de 8 stagialres. Les joumndes
sont espacées et dchelonndes sur & mols,
Les formations se déroulent sur place
(MYRIAPOLE], le déjeuner est inclus pour
favorizer le travall et les échanges inter-
entreprises

mmmm Comment concevoir et faire référencer son site web (1 ).)

OBJECTIFS
» Ameéliorer 'ergonomie et la lisibilité,

- Acquérir une méthodologie d'analyse et de traitement visuel de lNinformation,

* Rédiger et présenter des textes adaptés au Web.

PROGRAMME

* Traitement visuel de l'information : propriétés physiologiques de I'ceil

* Concevoir 'organisation d'une page-écran
» Exploration visuelle des interfaces web

* Méthodelogie d'analyse visuelle de l'information

* La rédaction des bréves
* Les spécificités de I'écriture sur Internet
= Comment organiser un dossier sur Internet

* Comment organiser le référencement de son site web

PUBLIC VISE
Chefs d'entreprises, salariés, créateurs.

AVEC QUI ?
Animation du cycle par
123 PRESTA, F. FAGES

QUAND ?

31 mai 2007

COUT : 84 € HT / pers




messsssssssssssmmmm Les tableaux de bord de la PME (2 j.) '

De nombreuses entreprises, en phase de création ou de développement, éprouvent des difficultés a
maitriser leur évolution par manque de lisibilité et de recul sur leur propre activité.

Les chefs d'entreprises, faute de temps ou d'outils appropriés, ont du mal a définir une stratégie claire
et a prendre rapidement les décisions qui simposent dans le pilotage de leur société.

OBJECTIFS

Cette formation va apporter aux participants les techniques et méthodes pour étre en capacité
de concevoir le tableau de bord de son activité pour exploiter efficacement les indicateurs clés
et assurer un suivi régulier.

THEMES ABORDES AVEC QUI ?
* Définir le projet et la stratégie qui en découle Animation du cycle par
» Formuler et quantifier des objectifs SISIFE,
* Mettre en place un systeme de tableau de bord JP BOUGUET
* Piloter au quotidien l'activité par I'analyse d'indicateurs
QUAND ?
PUBLIC VISE 12 et 19 juin 2007

Chefs d'entreprises, salaries, créateurs .
COUT : 165 € HT / pers

—— Vendre en milieu industriel (2 j.) |

OBJECTIFS
Professionnaliser votre démarche de vente et de negociation face aux acheteurs industriels ; étre
offensif dans un secteur concurrentiel ; s'affirmer face a une clientele de plus en plus exigeante.

THEMES ABORDES

* Comprendre la fonction «Achat» dans l'industrie AVEC QUI ?

* S'approprier les techniques des acheteurs Animation du cycle par
* Démarrer efficacement une négociation QUALIPROCESS

« Savoir convaincre l'acheteur industriel M. CALMES et M. CARON
« Maitriser la conclusion d'une affaire ( groupe Eurocopter )

* Savoir fidéliser pour pérenniser QUAND ?

PUBLIC VISE 18 & 25 septembre 2007

Chefs d'entreprises, salariés, créateurs, responsables commerciaux,
commerciaux «industrie» et egrands comptes industrie»

A
|

COUT : 165 € HT/ pers
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Les clés du management (2 j.) |
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e

OBJECTIFS

» Appréhender et acquérir les outils de management d'une équipe,

« Elaborer un systéme cohérent d'animation et de suivi de ses collaborateurs,

- Développer son efficacité managériale pour mieux répondre aux enjeux de son entreprise,

* Maitriser les compétences clés qui assurent la réussite d’'un manager,

= Se doter des méthodes et des outils utiles pour agir avec performance dés le retour en milieu

professionnel.

THEMES ABORDES

* Le manager face a sa mission et a son équipe

* Analyse et positionnement des ressources du manager

* Elaboration d'une stratégie d'action par collaborateur

* Mise en place d'actions efficaces et spécifigues auprés
des collaborateurs

* Développement et suivi de ses actions

PUBLIC VISE
Chefs d'entreprises, salariés, créateurs

Informations

AVECQUI ¥
Animation du cycle par
FORM IMPACT,

Bruno MARCHAL

QUAND ?

19 ot 24 actobre 2007

COUT : 165 € HT / pers

FORMATION ACTIVE
* Formation pratique et compléte
* Travail sur les cas spécifiques rencontrés par les participants
* Pédagogie active :
» gntrainement intensif
* jeux de role
* simulations vidéo

MODALITES PRATIQUES ET CONDITIONS D'INSCRIP-
TION

* Durée : 1 a 2 jours par modules soit un cycle de 7 jours
de formation
» Lieu : ALES Myriapdle, salle rez de chausség

« Colt réel de l'action : 1248 euros HT/jour
Chéque a l'ordre de FAGEFOS5 PME.

Contact:

Alés Myriapolis
Myriapole

Sandrine Tiraby

1675, chemin de Trespeaux
30100 Alés

tél,: 04 66 55 84 84
www.myriapolis.fr
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